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Revista para la internacionalizacion

Costa de Marfil,
siempre en la mente de Espana

Africa Subsahariana llama cada vez mas la atencién de las empresas espaiiolas. En Costa de Marfil, como en
todos los paises de la region, hay que hacer frente a altos costes de entraday es precisa una estrategia a
largo plazo, pero a cambio se obtienen rentabilidades muy elevadas.

esde 2012, Costa de Marfil es el pais

de Africa Subsahariana que mas ha
crecido -entre el 7% y el 10% anualmen-
te-, y puede presumir de tener el cuadro
macroecondmico mas saneado.

Bienes cierto que la pandemiadel coro-
navirus ha provocado una reduccion
importante del avance esperado del PIB
pero, sin embargo, la economia va a tener
mejores perspectivas de crecimiento que
otros paises del area porque, por su
menor dependencia de la exportacién de
petrdleo, se ha visto afectado en menor
medida por la crisis del COVID-19.

Ademas, hay que hacer notar que, hasta
elmomento, laincidencia del coronavirus
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ha sido realmente reducida, ya que no
supera los 150 fallecidos desde el inicio
de la pandemia.

Un plan de desarrollo estatal
ambicioso

Actualmente, los principales objetivos de
politica econdmica para los préoximos
afos se estan definiendo en el Plan Nacio-
nal de Desarrollo (PND) 2021-2025, con-
tinuador del anterior Plan 2016-2020,
que deberaser ejecutado por el Gobierno
resultante de las pasadas elecciones de
octubre de 2020.

El plan se sustentard en cinco grandes
pilares:

1-Elrefuerzodelatransformacion produc-
tiva, el desarrollo de agrupaciones indus-
triales y la digitalizacion de la economia.
2.- El desarrollo del capital humano y la
mejora de la productividad.

3. El refuerzo de la inclusidn, la solidari-
dad nacional y la accién social.

4.- El progreso regional a través de
la creacién de polos econdmicos compe-
titivos, el desarrollo de infraestructuras
de apoyo al crecimiento, la preservacion
del medio ambiente y la lucha contra el
cambio climatico.

5.-Laprofundizaciéon de lagobernanzaen
todos sus aspectos y lamodernizacion del
Estado.
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Importante presencia espanola Documentacion
. Ficha Pais. Reino Unido
Espafa es el octavo proveedor de Costa  Ed.ICEX, junio 2020, 2 pags. en espafiol
de Marfil, y el cuarto entre nuestros Informe Econémico y Comercial. Costa de Marfil
socios de las UE, por detras de Francia, Ed. Ofecomes Abiyan, octubre 2020, 55 pags., en espaiiol

Bélgicay los Paises Bajos, pero por delan-  Guiade Pais. Costa de Marfil
te de Alemania. Nuestras exportaciones Ed. Ofecomes Abiyan, octubre 2020, 47 pags., en espaiol
casi se han duplicado en los Gltimos siete  Guiadeincentivos alaimplantacion en Costa de Marfil

. Ofecomes Abiyan, ed. ICEX, 2019, 8 pags., en espaiiol
anos.

Hasta 49 empresas de nuestro pais se Estudios de mercado destacados

encuentran instaladas en el mercado Ficha Pais. Reino Unido
marfilefio, en muy diferentes sectores. | Ed-ICEX,junio 2020, 2 pags. en espafiol
Aqui recogemos algtin ejemplo. Informe Econémico y Comercial. Costa de Marfil

. Ed. Ofecomes Abiyan, octubre 2020, 55 pags., en espaiol
AGRITECNO. Esta empresa valenciana

de bioestimulantes y nutricién vegetal Guia de Pas. Costa de Marfi

Ed. Ofecomes Abiyan, octubre 2020, 47 pags., en espafiol

pare el sector agricola, presente en mas

Entrevista a Ana de Vicente, consejera econémicay comercial
de la Embajada de Espaia en Abiyan (video en ‘El Exportador’)

La consejera subraya la estabilidad macroeconémica de Costa de
Marfil en comparacion con otros paises del Africa Subsahariana.
Este dato deberia de ser un aliciente para una mayor presencia de
empresas espanolas en el mercado marfilefo.

“Los sectores de oportunidad son humerosos, pero destacaria
concretamente todo lo que tiene que ver con la agricultura; el desarrollo
de la industria -sobre todo en lo relativo a la transformacidn agricola-;
los bienes de consumo; el sector sanitario; y los proyectos de inversion,
con oportunidades en el dmbito de las energias -en particular las
renovables-, el agua y saneamiento, y el desarrollo de infraestructuras -
mejora del entorno urbano 'y de la gestion de residuos-".

2 - Diciembre 2020 / www.el-exportador.es

de 50 paises, esta desarrollando una
importante labor en Costa de Marfil.

Proporciona formacién continua a los
agricultores de todo el pais para mejorar
su calidad devida, mediante el uso de pro-
ductos de mayor rendimiento y sosteni-
bles.

El objetivo es abandonar practicas poco
saludables como el uso de pesticidas, que
no solo danan su salud, sino que son per-
judiciales para el medio ambiente.

Los agricultores pueden asi obtener
mas beneficio, con una cosecha de mayor
calidad y mas resistente en la postcose-
cha. Esto es también algo muy positivo
para la reduccién de las tierras agricolas,
yaque se necesitan menos hectareas para
producir lo mismo.

Sergio Ramis, subsidiary manager de la
compafia, sefiala que “ha sido todo un
reto introducir nuestra tecnologia en el
pais, porque las propias autoridades des-
conocian este tipo de avances en agricul-
turay tenian sistemas muy firmes”.

“Después de varios aflos, empiezan a
ver los resultados de este tipo de produc-
tos por ellos mismos, y comienzan a ser
introducidos en las licitaciones anuales y
otras subvenciones, sobre todo cuando se
dan cuenta de que, usando esta tecnolo-
gia,los agricultores logran producir masy
gastar menos que cuando utilizaban los
productos habituales”.

“A pesar de todo”, afirma Ramis, “alin
gueda mucho trabajo por hacer sobre el
terreno, lo que significa continuar con la
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formacién a los especialistas de los orga-
nismos oficiales”.

“Habitualmente realizamos ensayos en
plantaciones accesibles, organizamos
reuniones de agricultores sobre el terre-
no para que vean y comparen los resulta-
dos obtenidos... También aprovechamos
otros foros para la formaciéon, como las
reuniones de cooperativas”.

Sergio Ramis ve asi el mercado marfile-
fo: “En los ultimos cinco afos, hemos
observado una evoluciéon muy positiva en
el pais, con la llegada de grupos empresa-
riales de todo el mundo. Todavia quedan
huecos en este mercado en expansion,
pero hay que estudiar muy bien el plan de
negocio”.

Y afiade: “Hay un débil desarrollo de las
redes de distribucion de productos, y el
riesgo financiero siempre es alto, por lo
que hay que tener mucho cuidado a la
hora de realizar inversiones”.

FONT SALEM. Firma espanola especiali-
zada en la fabricacion y comercializacion
de cerveza, refresco y aguas, lleva
muchos afios exportando a Africa, y Afri-
ca Occidental es uno de sus mercados
prioritarios.

Jaume Garcia Faus, del departamento
de Exportacién, subraya que “siempre
hemos considerado como estratégico
introducirnos en Costa de Marfil por la
importancia econémica de este mercado
en laregiény por su rapido crecimientoy
estabilidad politicade los Ultimos afos. Es
un pais con un potencial enormey que en
los préximos anos continuara por lasenda
del crecimiento”.

“Nos enfocamos principalmente hacia
la distribucién informal, aunque sin des-
cuidar la distribucién formal, que esta
experimentando un importante creci-
miento en los Ultimos afos. Nuestra
estrategia de mercado consiste en ofre-
cer un producto muy competitivo y de
gran calidad que pueda ser distribuido en
los mercados informales, que es donde se
concentra mas del 80% del comercio en
Africa Occidental”.

“Existe una gran competencia en nues-
tro sector, procedente principalmente de
Polonia, Francia, Bélgica o los Paises
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ENLACES

Access2Markets. Comision Europea
https://trade.ec.europa.eu/access-
to-markets

Banco Africano de Desarrollo (BAfD)
https://www.afdb.org/en

CEDEAO
https://www.ecowas.int/

CEPICI
https://www.cepici.gouv.ci/

Portal de barreras comerciales.
Secretaria de Estado de Comercio de
Espaina
https://barrerascomerciales.comercio.
gob.es

UEMOA
http://www.uemoa.int/

Bajos, aunque no cabe duda de que los
productos espanoles tienen cada vez una
mejor reputacion en Costa de Marfil”.
Garcia Faus aconseja a cualquier
empresa conintenciéndeintroducirse en
el pais “que sea capaz de adaptarse al
mercado. Un producto que funcione en
Europa no tiene por qué funcionar en
Costa de Marfil, y viceversa. Conocer el
mercado, entender sus necesidades y

DIRECCIONES DE INTERES
EN COSTA DE MARFIL

Oficina Econémicay Comercial de
la Embajada de Espaiia en Abiyan
Cité Lemania, Cocody Il Plateaux-
Vallons

Abidjan 06 BP 1218

Tel. 00225 225 161 90

IP00 34 917 323 390
abidjan@comercio.mineco.es

EN ESPANA

ICEX Espaiia Exportacién e
Inversiones

P° de la Castellana, 278
28046 Madrid

Tel. 913 497 100
informacion@icex.es

Embajada de Costa de Marfil en
Madrid

C/ Serrano, 154

28006 Madrid

Tel. 915 626 916

ofrecer un producto adaptado a cada pais
es clave para poder estar presente en esa
zona de Africa”.

MANUEL JAVIER ARCE
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Fiscalidad en Costa de Marfil

osta de Marfil es miembro de la
CComunidad Econdmica de Estados
de Africa Occidental (CEDEAO) y de la
Unién Econémica y Monetaria de Africa
Occidental (UEMOA), que unifica el siste-
ma monetario y aduanero entre sus pai-
ses miembros. El Impuesto sobre Socie-
dades se impone tanto a empresas
residentes como no residentes y se basa
en el Cédigo General Tributario.

Impuesto sobre Sociedades

El principal impuesto directo aplicable a
las sociedades que operan en Costa de
Marfil es el Impuesto sobre Beneficios
Industriales y Comerciales (en adelante
denominado IBIC). A través de este
impuesto se grava atoda personajuridica
que desarrolle una actividad comercial,
industrial, agricola o artesanal, sobre la
base de los resultados netos del ejercicio,
aun tipo de gravamen del 25%.

Las empresas dedicadas a la actividad
de telecomunicaciones estan sujetas aun
tipo de gravamen del 30%, impuesto por
la Finance Law 2014. Sin embargo, las
sociedades que operan en determinados
sectores productivos o queiniciansuacti-
vidad en Costa de Marfil estan exentas
del pago de este impuesto durante un
periodo de hasta siete afos.

Las sociedades son gravadas por suren-
ta mundial. Se consideran residentes
aquellas registradas en el pais, con inde-
pendencia de la nacionalidad de sus
socios o del lugar desde el que son dirigi-
das o controladas.

Por su parte, las companiias extranjeras
que operan regularmente en Costa de
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Marfil estan sujetas a este impuesto por
sus beneficios de fuente marfilefa, de
forma idéntica a las sociedades naciona-
les.

Con independencia del resultado del
ejercicio, las companias sujetas al IBIC
deben pagar en todo caso un impuesto
minimo, por un importe equivalente al
0,5% (anteriormente 2%) del total de
ingresos del afio anterior, con un minimo
de 3.000.000 de francos CFA (4.600
euros aproximadamente) y un maximo de
35.000.000 de francos CFA (53.400
euros aproximadamente). El tipo de gra-
vamen aplicable se reduce para las com-
pafias que operan en determinados sec-
tores, mientras que a las sociedades
exentas del IBIC no se les aplica esta
imposicion minima.

Por ultimo, las empresas de nueva N3XJ-
cién y las organizaciones sin animo de
lucro resultan exentas durante el primer
ano de ejercicio de su actividad. Este
impuesto minimo es posteriormente
deducible de la cuota resultante en el
IBIC del mismo ejercicio.

Elbeneficio gravable se determinasobre
la base de una contabilidad preparada de
acuerdo con el sistema contable vigente
en los paises de Africa Occidental.

Los gastos derivados del ejercicio de la
actividad son generalmente deducibles,
salvo que estén especificamente exclui-
dos por la ley, y no existen grandes dife-
rencias con nuestro sistema en este
aspecto.

Las pérdidas sufridas por la sociedad
son compensables con los beneficios
obtenidos enlos cinco afios siguientes, no

siendo sinembargo compensables con los
beneficios de los afos precedentes.

La ley no prevé un régimen de consoli-
dacion fiscal para grupos de sociedades
vinculadas entre si.

En general, y salvo que lo permita un
convenio de doble imposicién que sea
aplicable al caso concreto, la ley marfile-
fa no permite la deduccién del impuesto
pagado en el extranjero sobre los benefi-
cios percibidos por las sociedades que
sean igualmente gravados por el IBIC.

Las sociedades cotizadas que repartan

beneficios a sus socios, residentes o no,
estan obligadas a practicar unaretencion
o withholding tax del 10%, mientras para
otro tipo de entidades se establece una
retencién del 15%. Los dividendos distri-
buidos procedentes de ingresos exentos
del IBIC estan igualmente sujetos a un
tipo de gravamen del 20%.
No existe especialidad alguna en la tribu-
tacion de las ganancias de capital, siendo
tratadas como cualquier otro beneficio
ordinario en el IBIC, aunque se prevé un
método de exencién en caso de reinver-
sion del importe de la ganancia.

No residentes

Como ya se ha mencionado, las socieda-
des no residentes estan sujetas a tributa-
cion solamente por sus rentas de fuente
marfilefa.

En el caso de pago de dividendos a
sociedades no residentes, el tipo de
retencién aplicable es del 10% cuando el
pagador es una empresa cotizante, y del
15% en los demas casos.

En el caso de intereses, se aplican dife-
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rentes tipos de retencién que varian del
1%,5%, 10% al 16,5% para intereses deri-
vados de depdsitos bancarios, 5% y 10%
para ingresos provenientes de bonos del
estadoy 15% para los dem3s tipos de
intereses.

La ley marfilefiaimpone alos cAnones o
royalties pagados a no residentes una
retencion del 20% del importe satisfecho
como canon.

El Cédigo General Tributario impone
una retencioén especial para los beneficios
repatriados por la sucursal a su casa cen-
tral localizada en el extranjero. El tipo apli-
cable es del 15%, siendo la base imponible
el 50% de los beneficios obtenidos en el
paistrasefectuarel IBIC.Deelloresultaun
tipo de gravamen efectivo del 7,5%.

Conviene tener en cuenta que tanto los
dividendos como los intereses y los cano-
nes pagados a no residentes pueden ver
reducida sustancialmente la retencién
aplicable en el caso de que el perceptor
resida en algun pais con el que Costa de
Marfil haya suscrito un convenio de doble
imposicion. Espafiaalinno hasuscritocon
este paisunconveniode este tipo,aunque
silo han hecho paises como Suiza, Alema-
nia, el Reino Unido o Bélgica.

Incentivos fiscales

Parafomentar las inversiones en Costa de
Marfil, la Ley General Tributaria Marfilefa
prevé los siguientes incentivos fiscales:
-Exencidén de los beneficios derivados de
la explotacién minera

-Exencién de las ganancias de capital
derivadas de la transmision de bienes
pertenecientes a los activos fijos
-Exencién de determinados ingresos de
capital mobiliario

-Exencién de los beneficios reinvertidos
en proyectos de modernizaciény amplia-
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IMPUESTOS

IMPUESTO SOBRE SOCIEDADES. TIPO IMPOSITIVO GENERAL  25%
NO RESIDENTES. TIPO IMPOSITIVO

Beneficio empresarial 25%
Ganancias de capital 25%
Intereses 1%-5%-10%-15%-16,5%
Royalties 20%
Dividendos 1%-15%
IMPUESTO SOBRE EL VALOR ANADIDO Si
Tipo general 18%
Tipos reducidos 9%
:Se prevén exenciones? Si
¢Grava las exportaciones? NO
ARANCELES A LA IMPORTACION Si
INCENTIVOS FISCALES PARA INVERSIONES EXTRANJERAS  Si
Vacaciones fiscales Si
Exencion / Reduccién en caso de reinversion de ganancias Si
Compensacion de bases imponibles negativas de ejercicios anteriores ~ SI
CONVENIO DE DOBLE IMPOSICION CON ESPANA NO
CONVENIOS CON OTROS PAISES Si

Entre otros: Alemania, Bélgica, Canad3, Francia, Italia, el Reino Unido, Suiza

NORMAS ANTIELUSION
Normas sobre precios de transferencia

cién del negocio existente

El Investment Code prevé ademas cier-
tos incentivos para inversiones realiza-
das en determinadas zonas geograficas.
Entre ellas figuran:
-Vacaciones fiscales de entre cincoy 15
anos
-Exencién de las licencias de negocio y de
comercio
-Exencién del Impuesto sobre Bienes
Inmuebles

Impuestos indirectos

Por lo que a los impuestos indirectos se
refiere, el Impuesto sobre el Valor Anadi-
do se aplica sobre todo tipo de ventas de
bienes y prestaciones de servicios. Se
aplican dos tipos: el ordinario, del 18%, y

Si
uno reducido, del 9%. Existen numerosas
exenciones del IVA, entre las cuales figu-
ran:
-Transacciones de seguros
-Actividades relacionadas con el turismo
y el transporte
-Actividades de construccién
-Servicios médicos

NATALIE HALLA-VILLA JIMENEZ
Informacion elaborada por David Miilchi &

Asociados

SiGANOS

twitter

@elexportadordi
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