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Ventajas 

Las relaciones bilaterales con España son magníficas. Existe un Acuerdo de Protección y Promoción 

Recíproca de Inversiones desde 1993 y un Convenio para Evitar la Doble Imposición Internacional 

desde 1994. Además, la implantación del mercado común ASEAN y el ALC que se está negociando 

entra la UE y ASEAN generará nuevas oportunidades. Aunque existen limitaciones legales a la 

inversión extranjera recogidas en la Foreign Investment Negative List, hay importantes grupos 

empresariales de gran capacidad profesional y financiera, que pueden resultar socios óptimos. El 

Board of Investments (Oficina de Inversiones) o BOI en su Plan de Inversiones Prioritarias (IPP), 

identifica los sectores que pueden recibir incentivos cada año, de tipo fiscal y no fiscal. 

En su última lista, los sectores designados son: actividades manufactureras cualificadas (incluidos el 

proceso de productos agrícolas, agricultura, pesca y silvicultura, servicios estratégicos, salud, 

infraestructura y logística, innovación e investigación, proyectos de viviendas de bajo coste fuera de 

Metro Manila, energía y cambio climático. 

La implantación de una empresa en Filipinas parte con la ventaja de sus bajos costes laborales, tanto 

en trabajos poco cualificados como en aquellos que requieren cierta formación. Por ello, Filipinas se 

ha convertido en el principal destino mundial de empresas de externalización de servicios (BPO) y call 

centers. 

Potencial de la demanda interna: una población de más de 110 millones y su amplia concentración 

urbana (68%) supone una gran capacidad de consumo interno. A pesar de las grandes desigualdades 

sociales, las rentas medias tienden a incrementarse y el poder de compra de los filipinos aumenta 

cada año. Estudios recientes revelan que Filipinas estará entre las 20 economías más potentes del 

mundo en 2050 gracias a sus aumentos en el nivel de educación, la vigencia del Estado de derecho y 

a la evolución de sus parámetros demográficos. 

Incentivos a la inversión extranjera: 

Incentivos fiscales: la política económica del Gobierno está encaminada a fomentar las inversiones 

extranjeras en sectores preferentes. Dentro de los incentivos fiscales destacan la exención del 

Impuesto de Sociedades durante los 4-6 primeros años de actividad (según el sector) apoyados por 

créditos fiscales en materias primas, deducciones por gastos laborales y eliminación de aranceles de 

importación de equipos de capital. 

Incentivos no fiscales: procedimientos simplificados de despacho de aduanas para la importación de 

materias primas, recambios y bienes de equipo, así como para la exportación de productos 

terminados, empleo de extranjeros en puestos de supervisión, técnicos o de asesoramiento durante 

un periodo máximo de cinco años desde el registro de la empresa, importación de equipos 

http://www.icex.es/simuladordecostes


   www.icex.es/simuladordecostes    

       

depositados en zona franca hasta un período de 10 años desde la fecha de registro, sujeta al depósito 

de una garantía de re-exportación y repatriación garantizada de inversiones extranjeras y beneficios. 
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