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ALGUNOS DATOS

|NTE HNAG |GNAL|ZAH5 E » En 2024, Costa de Marfil ocupa la posicion 122.2 de 146 en cuanto a brecha de género.

Er FERNMEMING * La cuota de mujeres lideres en gabinetes ministeriales es de 16,13 %.

COSTA DE MARFIL * Las mujeres ocupan el 14,48 % de los puestos ejecutivos en las empresas.

* En cuanto al ambito salarial, las mujeres cobran un 23,33 % de media menos que los hombres.

FORMACION Y OPORTUNIDADES

* El porcentaje de mujeres en el mercado
laboral de Costa de Marfil ha aumentado del
46 % en 2021 al 51 % en 2022.

» (Cada vez son mas las mujeres que acceden a
una educacion universitaria y, por tanto, a
puestos directivos.

* El Gobierno esta impulsando la presencia de
la mujer en el ambito profesional formal. En
2022, mas del 20 % de las empresas
formales estaban dirigidas por mujeres.

* Segun el Banco Mundial, Costa de Marfil es
uno de los paises con mejores resultados en
materia de reformas para mejorar la
participacion econémica de las mujeres.

EXPERIENCIAS DE
INTERNACIONALIZACION

+ Las mujeres emprendedoras y directoras de
empresas, con independencia de su género
tienen igual capacidad de negociacion que
los hombres. No obstante, en ciertos
ambientes de trabajo se da un mayor
protagonismo a la voz masculina.

« La cuota de mujeres directivas vy
emprendedoras de empresas espanolas
establecidas en Costa de Marfil es todavia
menor que la de los hombres.

* Las diferencias culturales y lingtisticas son
barreras mas complicadas que el género.

EN LOS NEGOCIOS

Es importante entender la diversidad cultural del
pais y su historia.

No olvidar las diferentes formas de negociacion
multicultural con marfilenos, libaneses,
€Uropeos...

Realizar viajes presenciales es muy importante.
Se recomienda mantener un estilo formal en la
vestimenta y en el trato.

Contar con un socio local de confianza suele ser
indispensable a la hora de hacer negocios.

Hablar francés o contar con un traductor es muy
importante para moverse por el pais. Se
recomienda hacer las presentaciones y usar
catalogos en francés.

INTELIGENCIA COMERCIAL EN FEMENINO

[ 4 o
I::q | P:_] . Para adentrarse en el mercado, es conveniente dedicar tiempo a observar los usos y costumbres del pais, para una mejor comprension de la cultura local.
. En el mercado marfilefio, prima sobre todo el estatus socioecondmico de la persona, por encima del sexo. Para conseguir un buen poder de negociacion, se
recomienda mantener en todo momento un nivel de cortesia y educacién muy alto, como muestra de respeto hacia el posible socio local.
. En Costa de Marfil, se aconseja la presencialidad en el pais a la hora de estrechar los lazos comerciales. En este contexto, se da gran importancia a las

relaciones personales, por lo que se recomienda un continuo seguimiento de la relacion comercial.
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