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Definicion del sector

El sector EdTech en Australia integra tecnologias digitales —
hardware, software, contenidos y plataformas en la nube— para
mejorar la ensefianza y el aprendizaje en todos los niveles
educativos, desde preescolar hasta formacion corporativa,
destacando la personalizacion, la accesibilidad y la colaboracion en
linea.

Formacion
Preescolar profesional o
educacién superior

Tamano del mercado

+ Valor de mercado (2024): 4.087 millones USD. Ingresos del sector por Estado/Territorio
*  Crecimiento anual (2019-2024): +15,4 %.
+  Proyeccién (2033): 7.400 millones USD (+7,3 % CAGR). Elaboracion propia segun datos extraidos de EduGrowth

+  Segmento principal: Educacion pre K-12 y K—12 (52,4% del total).

+  Empresas del sector: 775 (principalmente en Sidney, Melbourne y Brisbane).

< Empleo: +20.000 personas.

«  Exportaciones: 1.300 millones USD (fuerte orientacién internacional).

« Concentracion geografica en la costa este.

+ Ecosistema formado principalmente por start-ups en distintas etapas de desarrollo, desde
empresas en fase inicial (ESS) a proyectos mas avanzados (LSS), y un grupo reducido de
empresas consolidadas (EST) y consultoras especializadas (CONS).

Estructura del sector

Elaboracion propia segun datos extraidos de EduGrowth

o Pistriucién de proveedores
Elaboracion propia a partir de la informacion publicada en
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Principales actores Demanda y percepcion de la oferta espanola
+  Alta fragmentacion y dinamismo ClickView Australia Pty Ltd +  Distribucién geografica
o Mas de 700 empresas activas, sin que . ] o NSWI/ACT: eficiencia administrativa y programas publicos
ninguna concentre mas del 5% de la } Cl|c|(V|ew o VIC/TAS: foco en STEM y acceso remoto
cuota de mercado o QLD: aprendizaje hibrido e interactivo QD | |_O
o Actores globales como Coursera o Cluey Learning Pty Ltd o NT/SA: reduccion de brecha digital
Udemy, y !ocales como ClickView, o WA: capacitacion técnica para el sector minero IOg'XS&)
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* Principales polos de innovacién en CEARNINE K 12: orincipal do: d las inteligentes. 1A v VR
Sidney y Melbourne o T. : plr|r.1C|'pai1 Tercla' o0; auge de alu as inteligentes, | y
. Estrecha colaboracién entre el sector Got o eruarlo. digita |zaC|o.n para redyur costes )./.atraer alumnos
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empresas tecnoldgicas G 1 + Demanda por edad
O o <17: menor peso; 18-24 afios: mayor ingreso; 25-39: formacion

Coursera Inc Udemy Inc profesional; >40: recualificacién

~ + En Espana: 3.° sector tecnolégico por tamafo con 436 empresas

Courserq Udemy activas; hubs en Catalufia y Madrid; tendencias clave: IA, RA, RV;
primera ola de internacionalizacién en Latinoamérica; ejemplos:
ODILO, Logixs.
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Financiacion e inversion

Sector publico

Canales de distribucion

Canal B2B

. . .

Canal B2C

Canal 3 B2G

Moviliza mas de 173.000 MAUD anuales en educacion.
Prioridades: universalizacién, equidad y transformacion digital.

Principales programas federales:
o Free TAFE: acceso gratuito a formacién técnica.

o Universities Accord: modernizacion y expansion del sistema
universitario.
Estrategia de Economia Digital (1.200 MAUD): impulso de

infraestructura tecnoldgica y competencias digitales.
Iniciativas estatales complementarias: mejora conectividad, promocion
de innovacién en el aula, habilidades digitales docentes y estudiantiles.

Principal via de distribucién. Se centra en escuelas,
universidades, TAFEs, proveedores privados de
educacién y corporaciones. Predominan aplicaciones
y servicios SaaS. Menor volumen de transacciones
pero mayor rentabilidad por tratarse de clientes
institucionales.

Dirigido a estudiantes y familias.
aproximadamente el 26 % del
crecimiento proyectado gracias al
aprendizaje remoto post-pandemia.

Representa
mercado, con
impulso del

Menor peso en el mercado, orientado a
organismos gubernamentales (federales,
estatales o locales). Puede ofrecer oportunidades
estratégicas en programas de educacion publica.

Colaboracién con distribuidores o socios locales: Edunet Technology for
Education, Edtechs, Ednology, CD-Soft, etc.

Perspectivas del sector

Colaboracion universidad-startup: Universidad de Sidney y HEX crean la
primera School of Record en Australia, acuerdo de 5 afios para reducir
la brecha digital y certificar programas de innovacién y emprendimiento.
Expansion de modelos hibridos: Spark Education inaugura su primer
centro presencial en Melbourne.

Reposicionamiento estratégico: Education Perfect cambia su marca
para enfocarse en innovacién y apoyo docente.

Alianzas internacionales: AAERI (Australia-India) y OpenLearning
lanzan programa de formacién online para agentes educativos.
Innovacion con IA: lanzamiento de UniMatch por Koala, primera
plataforma australiana de |IA para orientar a estudiantes en la elecciéon
de carrera y universidad.

Sector privado

BLACKBIRD
Valor estimado de 12.200 MAUD en 2025,
con un crecimiento anual de 5,4 %
ernpresas NTLER

Creciente  protagonismo de
EdTech y fondos de inversion.

Lideres del mercado: Cluey Learning,

Janison, Teach Starter, entre otras. in\festible
(P4
3% Skalata

Mecanismos de financiacion:

o Capital riesgo y salidas a bolsa (ASX).
o Fondos

activos:  Blackbird Ventures,
Antler, Investible, Skalata, etc.

Acceso al mercado

regulatorio estricto que

Overseas Students Act, que regula la .

sector opera bajo un marco

incluye el Principales retos del sector:

Australian  Qualifications ~ Framework, «  Busqueda clientes (28 %)
que define estandares para titulos y « Expansién internacional
certificaciones; la Education Services for (23 %)

Captacion talento (18 %)

educacion para estudiantes Busqueda inversion

internacionales; la Australian  Skills (10 %)

Quality  Authority, — encargada de Gestion, regulacion

supervisar la formacion profesional; y la relacionés con gobierno

Tertiary Education Quality and © %)

Standards Agency, responsable de o

garantizar la calidad en la educacién ° Obtencién mentores (4 %)

superior y del registro de proveedores. Colaboracion  con  start-
ups (3 %)

Oportunidades

Potencial de crecimiento; 5% del mercado global.

Aprendizaje personalizado (adoptado por 60 % de educadores);
plataformas como Mathletics y LiteracyPlanet.

Modelos hibridos; se estima que para 2025 el 40 % de la educacion
superior incorporara modelos mixtos presencial-digital.

Uso creciente de VR/AR en educacion, con proyeccién de crecimiento
anual del 25%, aplicable a areas como salud, ingenieria y formacién
profesional (TAFE Queensland).

Compromiso gubernamental con inversion en IA (Universidad de
Adelaida).

Fusion EdTech—FinTech.

Impulso institucional a la educacion STEM y VET (National STEM
School Education Strategy 2016-2026).

Ferias y publicaciones

Informacion practica

EDUtech_au

https://www.terrapinn.com/exhibition/edutech-australia/

EduGrowth

https://edugrowth.org.au/

AJET
https://ajet.org.au/

ETS
https://educationtechnologysolutions.com/

Agencias de comunicacion

Education Services Australia
https://www.esa.edu.au/

Organismos publicos y asociaciones profesionales

Department of Education, Skills
and Employment
https://www.education.gov.au/

ASCILITE
https://www.esa.edu.au/

ACCE
https://ascilite.org/

ACARA
https://www.acara.edu.au/

Mas info __al estudio de mercado completo
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