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Anexo que se debe incluir en el archivo nº 3

DATOS DE IDENTIFICACIÓN DEL EXPEDIENTE

Expediente nº X067-06-2026

DATOS DE IDENTIFICACIÓN DEL FIRMANTE DE LA PROPOSICIÓN Y DEL LICITADOR

Apellidos y nombre del firmante de la proposición: ...................................................
Relación que une al firmante con el licitador: ............................................................
Razón Social del licitador:  ........................................................................................
NIF/VAT nº del licitador:  ......................…………………………………………………………..
Domicilio del licitador .................................................................................................
Teléfono.................…………………………………………………………………………


PROPOSICIÓN ECONÓMICA

[bookmark: _Hlk222910239]El abajo firmante, en virtud de la representación que ostenta se compromete, en nombre de su representado, a la ejecución de la Prestación del servicio de asesoría en destino en CHILE.

Asimismo, se desglosa el precio unitario ofertado para las siguientes fases del servicio: 


	Concepto
	Tarifa/empresa (impuestos no incl.)

	Fase I (Máx.1.500€)
	

	Fase II (Máx.1.750€)
	



			
							
De acuerdo con las estipulaciones contenidas en el briefing que rigen la referida licitación, aceptando expresamente el contenido de los mismos por la mera presentación de esta oferta.

En el precio ofertado NO se consideran y aceptan como incluidos los impuestos. 










CRITERIOS AUTOMÁTICOS


	 
	Cumple PYMES
	Nº de PYMES españolas adicionales
	Puntos autoasignados

	 
	Adicionales a las 10 españolas
	
	(Máx.10)

	Criterio
	SI/NO
	
	 

	
Asesoramiento a PYMES desde 2015 en desarrollo de negocio en el mercado chileno por encima de las 15 PYMES exigidas en Requisitos (al menos 10 españolas).


	 
	 
	 

	 
	Cumple estrategias adicionales a las 10 obligatorias a pymes españolas
	Nº de estrategias/estudios/ adicionales
	Puntos autoasignados

	 
	SI/NO
	
	(Máx.10)

	Criterio
	 
	
	 

	
Experiencia demostrable desde 2015 en la formulación de estrategias de acceso/estudios por encima de las 15 obligatorias (de las cuales 10 españolas).


	 
	 
	 

	 
 
Criterio
	Cumple estrategias adicionales de sectores distintos a los 5 obligatorios
SI/NO
 
	Nº de sectores adicionales
	Puntos autoasignados
(Máx.10)

	
	
	
	 

	
Experiencia demostrable desde 2015 en la formulación de estrategias de acceso por encima de las 15 obligatorias (10 españolas) y sectores adicionales a los 5 obligatorios.


	 
	 
	 

	 
	Adicionales
	Nº de PYMES españolas de base tecnológica adicionales
	Puntos autoasignados

	 
	a las 3 empresas tecnológicas españolas obligatorias
	
	(Máx.8)

	Criterio
	SI/NO
	
	 

	Experiencia demostrable desde 2015 en la formulación de estrategias de acceso por encima de las 15 obligatorias (10 españolas) y al menos 3 de base tecnológica.
	 
	 
	 



	 
 
Criterio
	Empresas Base Tecnológica de reciente creación 

SI/NO
	Nº de PYMES españolas de base tecnológica reciente creación  
	Puntos autoasignados
(Máx.2)

	Experiencia demostrable desde 2015 en la formulación de estrategias de acceso/estudios a Empresas de Base tecnológica de Reciente creación (Start-Up de Base tecnológica).

	 
	 
	 

	 
 
Requisito
	Nº años superiores a 8 

SI/NO
	Nº de años adicionales
	Puntos autoasignados
(Máx.20)

	Años de experiencia adicional sobre el mínimo obligatorio de 8 en Dirección de Gestión comercial, Dirección de desarrollo de negocio en Colombia o Dirección General de empresa tanto de terceros como propia
	 
	 
	 




En cuenta que toda esta información y puntos autoasignados deben estar recogidos y detallados en el Excel del archivo nº3.1 mencionando los proyectos y años de experiencia.



				
En_______________________, a ___________de ______________de 2026.

Firma de la empresa: _________________________________
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