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¢QUE SON LOS ORGANISMOS MULTILATERALES?

Los Organismos Multilaterales son instituciones supranacionales que desarrollan actividades
tendentes a la reduccion de la pobreza y fomentan el desarrollo econdmico de forma sostenible.
Proporcionan una gran variedad de productos financieros y asistencia técnica y ayudan a los paises
a enfrentar los desafios mediante el intercambio de conocimiento de vanguardia y la aplicacion de
soluciones innovadoras.

CARACTERISTICAS DE LOS PROYECTOS DE DESARROLLC

Pertinentes Stakeholders definidos Sostenibles Sistemas de monitoreo

{}
M

Coherentes Viables Apropiados Mecanismos de coordinacion, Factibles
financiacion y gestion

Las contrataciones de proyectos de los
Organismos Multilaterales de Desarrollo se
realizan de acuerdo con procedimientos
transparentes y regulados que aseguran la
competencia y proporcionan seguridad juridica.
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FASES DE UN PROYECTO
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VENTAJAS DE PARTICIPAR EN LICITACIONES DE LOS O

Hay contratacion permanente, seguridad de cobro, facilidad de acceso a la informacion,
transparencia en los procesos. Obligan a perfeccionar los procedimientos internos y las
referencias adquiridas son muy valoradas.

FUENTES DE IDENTIFICACION

Unién Europea: https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/portal/screen/home

Y% Development Business: https://devbusiness.un.org/content/site-search

Y% Bancos de Desarrollo: https://projectprocurement.iadb.org/es

Naciones Unidas: https://www.un.org/es/about-us/un-system
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RECOMENDACIONES PARA LA EMPRESA

El mercado
multilateral es muy
especializado y
exigente. Competir
con éxito en élva a
exigir un gran Disena una estrategia consistente con tus medios.

esfuerzo a las
empresas que
participen.

Es habitual formar
consorcios para
acudir a estos
proyectos.

Utiliza los medios que las administraciones del
Estado ponen a la disposicion de la empresa.

Implanta una sistematica de la identifi-
cacion y seleccion de oportunidades.

Comienza por licitaciones de

proyectos con riesgos identifi-

cados, importes manejables y
dificultades asumibles.

Dedica recursos
cualificados y/o
capacitados.

Suscribe alianzas con socios
con expriencia previa.

Desarrolla redes de socios y agentes
locales en los paises donde se
pretenda licitar y ejecutar proyectos.

Comienza por los mercados mas proximos, mas
conocidos, menos complejos 0 con una deman-
da mas evidente de los productos/servicios.

Ten una vision a largo plazo.

Resumen: Descubre los mercados multilaterales




| Espafia
' Exportacion
| e Inversiones

PROCEDIMIENTO DE CONTRATACION PUBLICA

Se considera PROCEDIMIENTO ABIERTO cuando cualquier
agente econdmico interesado puede presentar una oferta
0 propuesta.

Se denomina PROCEDIMIENTO RESTRINGIDO cuando
todos los operadores econémicos interesados pueden
solicitar participar, pero unicamente pueden presentar una
oferta los candidatos que resulten preseleccionados por ser
los mas idoneos en el cumplimiento de los criterios
de seleccion.

Un CONTRATO MARCO es un acuerdo entre uno o varios
adjudicadores y uno o varios operadores econdmicos, cuyo
objeto consiste en establecer las condiciones que rijan los
contratos especificos que se pueden adjudicar durante un
periodo determinado, particularmente en lo que respecta a la
duracion, el objeto, el precio, valor maximo, las normas de
aplicacion y las cantidades previstas.

El proceso electronico para compras de uso corriente, por
un periodo limitado, que esta abierto a cualquier operador
economico que cumpla los criterios de seleccion y haya
presentado una oferta técnicamente conforme se denomina
SISTEMA DINAMICO DE ADQUISICION.

En el caso de contratos particularmente complejos, en los
que el érgano de contratacion considere que ni el uso
directo del procedimiento abierto, ni el pocedimiento
restringido serviran para conseguir el mejor valor por su
dinero, se puede utilizar el DIALOGO COMPETITIVO.
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¢COMO PREPARO UNA OFERTA?

Una buena oferta debe ajustarse plenamente a lo requerido en los pliegos, cumplir los requerimientos técni-
cos y de calidad, dar soluciones completas y convincentes para generar confianza, tener siempre previstos
planes de contingencia.

El expediente de licitacion dara las instrucciones precisas a los participantes en relacion a la oferta que
deben presentar, como elaborarla, qué incluir, donde presentarla... Ademas, incorporara los anexos de
Términos de Referencia (TdR) en caso de los servicios y Especificaciones Técnicas (ET) en caso
de los suministros.

¢ COMO REDACTO LA OFERTA?

Estilo
homogéneo

Cuidar la
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1

Q |
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entender
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Alusion a
problemas
del cliente

Los elementos mas valorados en una propuesta son la
experiencia técnica y la especialidad de la empresa, la
capacidad de gestion y la solvencia profesional.
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Una buena oferta debe
ajustarse plenamente a lo
requerido en los pliegos,
cumplir los requerimientos
técnicos y de calidad, dar
soluciones completas y
convincentes para generar
confianza, tener siempre
previstos planes de contin-
gencia. Debe estructurarse
de forma ordenada y clara,
sin ambigliedades y de forma
muy practica.

CARACTERISTICAS DE UNA OFERTA

ldeas
INNOVADORAS
con soluciones
interesantes.

Valorado de
Da RESPUESTA forma
a las necesida- COMPLETA
des reales del todos los
cliente. componentes

de la licitacion.

Una buena oferta requiere
tiempo, metodologia
recurrente y capacidad de
dar soluciones a los proble-
mas planteados, trabajando
con rigor y de modo estructu-
rado. Los mayores enemigos
en esta fase son la improvisa-
cion y la desestructuracion.
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o q PRECISA en
pi?ij er? cuanto al
I alcance del
tPEA?—HCA compromiso y
0do lo que precios, limites
ofrece.

o]

y condiciones.

RESPET! A
ATRACTIVA en Scon Eg °
su formato, aspectos
adgll en su formales de
r? laccion y los pliegos de
facil de leer. licitacion

En los proyectos de Asisten-
cia Técnica la esencia de la
oferta recae en la «organiza-
cién y metodologia» y en el

equipo de profesionales

propuestos, mientras que en
las ofertas de suministros u

obras normalmente prevalece

el precio.
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DETERMINACION DEL PROCEDIMIENTO DE

CONTRATACION PUBLICA APLICABLE

Servicios = 300.000 < 999.999 < 20.000
Licitacion internacional Contrato Marco Ayuda Oferta Unica.
restringida o abierta. Exterior 2018. Podra efectuarse un pago
previa presentacion de la
<300.000 factura, sin aceptacion previa
Contrato Marco (EVA 2020, de la oferta,
Events 2020). si el gasto es = 2.500 EUR.

Procedimiento simplificado.

Suministros = 300.000 < 300.000 pero < 100.000 pero
Licitacion internacional = 100.000 > 20.000
restringida o abierta. Licitacion local abierta. Procedimiento simplificado.
Obras = 5.000.000 < 5.000.000 pero < 300.000 pero
Licitacion abierta internacional. | = 300.000 > 20.000
Licitacion restringida Licitacion abierta local. Procedimiento simplificado.
internacional.

W Fuente: Comisién Europea (2021).
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