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Mediante esta Ficha Ejecutiva sobre el BAsD, se busca presentar de manera resumida y esquemadtica, cudles son las principales oportunidades de negocio que ofrece esta Institucion, acompanado de
consideraciones clave a tener en consideracion de cara al éxito de empresas y consultores espafoles interesados.

1 ;Qué es el Banco Asiatico de Desarrollo?

El Banco Asiatico de Desarrollo (ADB por sus siglas en inglés, y en adelante BAsD) es una Institucion Financiera Multilateral fundada en 1966, del grupo de Bancos de Desarrollo. Es la Institucién con la mayor capacidad de movilizacién de recursos
técnicos y financieros en la regién de Asia-Pacifico, muy por encima del valor de las operaciones del Banco Mundial. Goza de un extraordinario reconocimiento entre los paises donde opera, lo que lo convierte en un perfecto “embajador” de nuestros
productos y servicios. Formado por 68 paises, 49 de la region y el resto no regionales. Espafa es miembro desde 1986. Compromisos financieros en 2022: $20.500 MUSD, y $11.400 MUSD adicionales en forma de cofinanciacion.

2 ;Por qué trabajar con el BAsD? | ™ VI et . | ¢,Coémo son las oportunidades del BAsD?
= = ADB

= Asia, epicentro de la actividad econémica mundial.
= Procedimiento de licitacion estandarizado y transparente.
= Garantia de pago: bajo riesgo.

BT s Ventanilla Pablica = Contratos de Obra Civil (OC), de Bienes y Equipos (ByE) y de Asistencia Técnica (AT)
- 80% inversioén anual Los contratos son disefiados, gestionado su proceso de licitacion y evaluados siguiendo la
normativa del BAsD. es obligatorio licitar sobre pliegos del BAsD.
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en infraestructuras e (ji) iniciativas a la banca comercial local para facilitar créditos
Project Financie: Financia a proyectos concretos a empresas y/o proyectos estatales en
licitaciones abiertas. Contratos de Obra Civil (OC)

20% inversion anual

= Con las condiciones idéneas, el BAsD puede ser una herramienta
util para trabajar en los paises donde realiza sus operaciones.

Las empresas espanolas en el BAsD

-Informe completo: enlace- 4 Oportunidades en la Ventanilla Pablica.
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5 Identificacion de las Oportunidades de la Ventanilla Pablica 6 La normativa de licitacién de la Ventanilla Pablica

OFICINA ECONOMICA
Y COMERCIAL

MINSTERD
DE INOUSTRIA COMERCIO
YTURSHMO

il = [ot= &

MANILA

| En el largo plazo | |

PASO 1: Conocer el Banco y sus procedimientos

= CPS: Mediante el documento de CPS o Country Partnership Strategy, puede conocerse la
estrategia del BAsD en cada pais de una forma genérica, a 5 afos vista y en un formato de
“grandes programas/lineas” de actuacion.

ICPMR: Disefiado a 3 afios vista y actualizado generalmente de manera anual, se encuentra el
documento de Indicative Country Pipeline and Monitoring Report o ICPMR, que incluye la cartera
de proyectos previstos con algo mas de detalle: () nombre proyecto o de asistencia técnica
preparatoria, (i) tipo de financiacién -detalla si es una acciéon mediante pliegos-, (iii) el montante,
(iv) el ano, (v) la region, (vi) el pais, etc. Con la salvedad de Filipinas, Myanmar y Afganistan, la

= La curva de Aprendizaje: Es un proceso de formacion sobre el funcionamiento del BAsD y sus
normativas de contratacién que representa un conocimiento minimo que las empresas espanolas deben
de conocer. Dominar la curva de aprendizaje puede suponer unas 5 semanas de trabajo a tiempo parcial.
Una vez superada, la empresa va a disponer de un conocimiento extraordinario de la institucion, asi
como de técnicas para autoabastecerse de oportunidades de negocio en tiempo y forma, identificar a la
competencia internacional, a socios locales potenciales, etc. La guia mas actualizada para conocer los
pasos a seguir para adquirir esto conocimientos minimos, se encuentra disponible en este enlace. Para
aquellos interesados en conocer la ventanilla privada, podran descargar la guia en este enlace.

cartera completa (2023-2025), esta disponible para su descarga gratuita bajo el nombre de |

PASO 2: presentar oferta a las oportunidades de negocio.

Oportunidades de Negocio en el BAsD.

| En el medio plazo |

Pagina oficial del BAsD: Mediante la seccion de Projects & Tenders es posible conocer

informaciéon clave bajo las pestafias de (i) proyectos -especialmente aquellos en estados

embrionarios o propuesto-, (i) documentos asociados a proyectos — especialmente planes de

licitaciones- y (jii) concursos que estan activos o podrian estarlo dentro de poco en la seccién de

“tenders”.

(Se recomienda aplicar filtros adicionales segun su interés: pais, sector, afo, tipo contrato, etc.)

Consejo del BAsD: Se recomienda visitar el calendario del Consejo del Banco, que anticipa la

financiacion de proyectos que podrian aprobarse préximamente.

(Conviene recordar que existen proyectos gestionados mediante el formato de contrataciéon

anticipada o “advanced action”, donde la bateria de contratos que forman parte del proyecto

podria iniciar la gestién administrativa del concurso antes de aprobarse por el Consejo su

financiacion)

Servicios de alerta: Se recomienda suscribirse a las alertas por correo (Enlace).

Documentos publicados: Sin duda, una extraordinaria herramienta son los documentos

elaborados por la Antena Multilateral de Manila

¢ Oportunidades de negocio con el BAsD. Versién mas actualizada: 2023-2025

o Paises receptores: Resulta util conocer detalles de los paises mediante las Fichas Multilaterales.

« Oportunidades especificas por sector. Destacan las publicaciones recientes en los sectores de
Agua, de Energia, de Transporte y de Turismo

En el corto plazo/inmediato |

Esta seccién hace referencia al inicio del proceso de licitacion de los contratos. Muy importante: los contratos
que forman parte de aquellos proyectos que se licitan mediante la modalidad de contratacién anticipada o de
“advanced action”, podran realizar la gestién administrativa del concurso en su practica totalidad, salvo la firma
con el adjudicatario seleccionado, proceso que unicamente podria darse si el Consejo ha aprobado los fondos.

Contratos de asistencia técnica o consultoria. Todos los contratos de consultoria se encuentran

Contratos de Consultoria. Para participar en cualquier contrato de consultoria licitado mediante pliegos
del BAsD es preciso (i) estar registrado y (i) presentar oferta. Es fundamental seguir los procedimientos
del Banco. Desde la Oficina Econémica y Comercial de la Embajada de Espafia en Manila, se han
publicado diferentes guias para facilitar la comprensién de los procedimientos de licitacion.

 Registro: Es obligatorio registrarse en el Consulting Management System (CMS) para poder licitar a
cualquier contrato de consultoria. Para entender el proceso de registro, disponemos de guias para su
descarga en su version de 2021 y 2023. ElI CMS no es sélo el registro de la empresa, sino que es el
punto de partida para acceder a la plataforma de licitaciéon de todos los contratos de consultoria
(CSRN).
Presentaciéon de una manifestacién de interés: Presentar la manifestacion de interés es el siguiente
paso una vez la empresa o el consultor esta registrado y Unicamente puede realizarse mediante la
plataforma del CSRN. Desde esta misma plataforma, el BAsD y/o la agencia ejecutora, publican la
manifestacion de interés (EOI), configuran la lista larga, la lista corta, invitan a las empresas
cualificadas a licitar y evaltan las ofertas presentadas. Cuando no se acceda a la lista corta, las
firmas podran “reengancharse” a la oportunidad, ofreciéndose a todos los consorcios que si han
alcanzado la lista corta (32 pestaria, parte superior del enlace del CSRN).
Se recomienda incluir en nuestras ofertas a técnicos especializados con referencias en paises de la
zona. Estas son algunas opciones de busquedas de expertos especializados:
— Anunciar los perfiles requeridos en la red de Linkedin de ADB Consultants Network.
— La seccion de contract awarded de contratos de consultoria, identificando a empresas del pais/sector que

pudieran ser un foco de suministro de perfiles.
— Base de datos de Assortis y de Devex (opciones de Find Candidates y de Candidate Sourcing).

= Contratos de obra civil y de suministro de bienes y equipos. Para conocer como préstamos y
donaciones agrupan a uno o varios contratos de obra civil y equipos, es muy recomendable la lectura de
los documentos publicados de Oportunidades de negocios con el BAsD (2023-2025) y los especificos de
los sectores de Agua, Transporte, energia y Turismo, asi como realizar visitas regulares a la seccion de
precalificacion y notificaciones anticipadas de la seccién de Tenders.

Desde la Oficina Comercial en Manila, te apoyamos en tu aproximacién al BAsD

en el CSRN o “Consulting Services Recruitment Notice”. Los plazos para presentar oferta varian
segun el montante y a la complejidad técnica del contrato. Una visita semanal a CSRN asegura
materializar la participacién en el concurso mediante la presentacién de la manifestacion de interés
(EOQI) a tiempo.

Contratos de obra civil y de equipos. Pestana de Tenders de la web del BAsD de “Project and
Tenders”, con los filtros adecuados. Los plazos para presentar oferta variaran en funcién del
montante, la capacidad administrativa de la agencia ejecutora del proyecto en el pais receptor y la

Informacidn, formacién y acompafiamiento para la empresa y sus consultores.

Defensa de intereses y apoyo en contenciosos.

Participacién y organizacién de eventos.

Elaboracién de documentos de interés.

Organizacion de agendas de reuniones y misiones comerciales al BAsD.

Servicios personalizados de apoyo para la preparaciéon de un Brownbag.

Servicios personalizados para la busqueda de socios con los que crear consorcios (identificacion de socios).

JIdiiLl

Contactanos en: manila@comercio.mineco.es

complejidad del contrato.
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